
      АНАЛИЗ ПУТЕЙ ФИНАНСИРОВАНИЯ ИННОВАЦИОННЫХ


ПРОЦЕССОВ НА ПОСТ-СОВЕТСКИХ ПИЩЕВЫХ ПРЕДПРИЯТИЯХ

   
                                   Сарджвеладзе Э.


В современных условиях  перед большинством предприятий пост-советской промышленности стоит задача  так организовать свою деятельность, чтобы оперативно реагировать на изменения внешней среды и безболезненно для себя решать возникающие проблемы.


Конкуренция заставляет участников рыночного процесса адаптироваться и  как инноватор  расширить границы познания. Быстро меняющийся  рынок является одной из главных причин, способствующих инновации, однако осуществление инновационных процессов невозможно без наличия соответствующих финансовых средств. 


Предмет и характер инновационного процесса различается по отдельным промышленным отраслям, предприятиям, программам, следовательно, эффективная организация инновационной деятельности фирм исключает возможность единственной формулы финансирования.


Финансовое благополучие предприятиия во многом зависит от притока денежных средств, обеспечивающих покрытие его обязательств. Отсутствие минимально необходимого запаса денежных средств вызывает финансовые затруднения («Нуга», «Спагетти», ЗАО «ЗАП»).


Печальный опыт деятельности ряда обследованных предприятий показывает, что ухудшение положения на рынке часто связано с неблагоприятным финансовым состоянием или отсутствием продуманного финансового мененджмента (АООО «Маргарин» – Грузия, «Деталь» - Нижегородская область). 


Руководители почти всех предприятий или администрация во время внедрения инновации часто сталкиваются с разного рода трудностями в преодолении финансовых барьеров. Анализ их основных сфер деятельности (маркетинговых исследований, финансового мененджмента, производства сбыта и т.п.) показывает, что некоторые предприятия реагируют на изменения внешней среды и приспосабливаются к новым условиям при помощи традиционных методов советского периода, тогда как среда выдвигает нетрадиционные, абсолютно новые,  проблемы (АООО «Маргарин» – Грузия не смогло выжить и прекратило функционирование).


Те предприятия, у которых не разработан план финансового оздоровления (бизнес-план), направленный на восстановление платеже-способности и поддержание эффективной деятельности, на основе изменения темпа продажи и прибыли, не могут четко определить свою дальнейшую стратегию и разработать план по модернизации или созданию и внедрению нового продукта (ОАО «Спица»   Минск – нет бизнес-плана, АООО «Маргарин» Грузия).


Планирование капитальных вложений для инновационных процессов на отдаленное будущее всегда сопровождается с риском. Поэтому в процессе планирования капитальных вложений должен быть разработан многовариантный,  альтернативный подход, а само планирование должно иметь гибкий и непрерывный характер (фирма «Казбеги-Кастел» – «всегда на высоте» – гибкая маркетинговая служба и правильный финансовый мененджмент дают возможность по требованиям рынка часто обновлять свой ассортимент).


Лишь эластичное распределение ресурсов и гибкая инновационная стратегия дают возможность предприятиям справиться с неожиданными поворотами рынка.


Рассматривая финансовые аспекты инновации видно, что не всегда четко изучается его окончательная эффективность и затраты предприятий до того момента, когда он начинает давать отдачу. Игнорирование обязательности получения дохода от капитальных вложений носит потребительский характер и тем самым стимулирует проедание финансовых средств. Поэтому при подборе соответствующего источника финансирования и расчете надо заботиться как о размере затрат, так о времени их восполнения, даже допуская, что окончательная финансовая жизнеспособность инновации вне сомнений, наличие финансовых ресурсов необходимо точно в соответствии с надобностями.


К сожалению, лишь для немногих предприятий общие затраты или время поступления финансов совпадают с расчетами с достаточной точностью.


Соблюдение графика движения денежных средств дает возможность распределить расходы на более длительный период или планировать максимальные расходы в тот период, когда баланс доходов и расходов ожидается положительным. Это, к сожалению, для многих предприятий не  всегда осуществимо.

Для разных предприятий и отраслей относительная величина затрат на разных стадиях инновации различается, но для всех типичен быстрый рост затрат,  до выхода продукции на рынок.

Одним из важных методов анализа путей финансирования инновационных процессов является изучение вопросов (цель инновации, сумма затрат, срок поступления финансовых средств, % банка и т.п.), позволяющих сделать выводы об основных источниках привлечения денежных средств.

На всех обследуемых предприятиях вопрос финансирования решался по-разному, но целесообразно выделить два основных способа привлечения финансов – внешний и внутренний.

Внешними источниками финансирования являются:

· государственные (бюджетные) ассигнования в инвестиционные программы, имеющие общегосударственные приоритеты;

· долгосрочные ссуды банков;

· краткосрочные ссудные средства, например, кредиты поставщиков или краткосрочные займы кредитных учреждений;

· средства внешних акционеров или пайщиков.

Внутренние источники (самофинансирование):

· аммортизационные средства:

· нераспределенная прибыль;

· продажа собственных предприятий;

· привлечение личных сбережений работников предприятий (путем продажи акций).

В некоторых случаях используются  такие процедуры финансирования как лизинг,  факторинг и  холдинг.


Для сравнения вышеуказанных путей финансирования мы постарались, по мере возможности, сопоставить данные из отчетов обследованных предприятий и выделить из них часто применяемый способ.


Внутренние источники финансирования


Почти на всех предприятиях для осуществления любых инновационных процессов в основном используются собственные средства, т.е. внутренние источники финансирования, а в некоторых случаях в комплексе с привлечением и других финансовых источников.


В качестве внутренних источников часто рассматривается мобилизация внутренних резервов, «причем эти средства предприятия изыскивают в условиях хронической нехватки оборотных средств» (Варшавская Е.).


«Основным источником финансирования … были и остаются оборотные средства предприятий. Никаких других вариантов финансирования нет» («Деталь», ОАО «Челнок», АО «Спагетти»).


 Финансирование за счет внутренних источников связано с меньшим риском, приводит к снижению себестоимости и находит свое выражение в прибыли, но его размер весьма ограничен и для осуществления крупных, комплексных инноваций недостаточен.


Очень выразительно эти проблемы охарактеризовал директор ЗАО «Галс» (Донова И.). «Очень трудно нам жить без финансирования. Ведь сейчас как происходит развитие. Мы накопили денег – увеличили мощности и объемы. Но ведь деньги взяты из оборотных средств, а для расширенного производства и оборотных средств надо больше. Поэтому, чтобы что-то изменить, надо сделать очень большие накопления, чтобы произошло реальное увеличение, чтобы всем сохранить зарплату и снова начинаешь копить».


«Соя» финансировалась непосредственно учредителями, «ни разу не прибегали к банковским кредитным услугам. Это обстоятельство обусловлено отчасти неблагоприятными условиями банковских кредитов, которые в основном ориентировались на кратковременные кредиты с высоким процентом – прибыли, т.е. собственные средства предприятий» (ОАО «Спица»).


Государственное кредитование


Из отчетов видно, что роль государства в инвестиционном процессе после приватизации уменьшается и соответственно объем финансирования значительно сокращается, но в некоторых случаях государство еще остается важным источником финансирования на предприятиях («Иваптица» 56% финансовых средств получает из областного бюджета).


Изменился и механизм инвестирования. Деньги выделяются в результате победы в инвестиционных конкурсах, причем критерием победы является возвратность средств и прибыльность проекта.


В Самаре выделили средства на конкурсной основе, в Кемерове – решением областной администрации (Варшавская Е).


Государственные инвестиции возвращаются без процентов и с помощью такого рода финансирования, в случае перспективных инноваций, предприятию дается шанс динамичного развития.


Долгосрочные ссуды банков


В настоящее время, когда централизованные вложения носят более ограниченный характер, особенно возрастает роль долгосрочного кредита, но без ответа на вопрос: сколько стоит финансирование? – не может быть окончательного решения. Для внешних источников финансирования такой ценой является рента, выплачиваемая за ссуды или процент, так как увеличение ссуд или кредитов влияет на стоимость активов предприятий («Нуга» – из-за неуплаты кредитов оказался в трудном положении – автор). 


Долгосрочные кредиты банка в большинстве случаев используются для капитальных вложений на длительный срок – на приобретение дорогостоящего оборудования, строительство зданий, модернизации производства и для предприятий, имеющих более длительный производственный цикл (шампанских, конъячных, винных заводов и др.).


Предприятия, оснащающиеся за счет низкопроцентных долгосрочных кредитов, более успешно адаптируются в условиях быстро меняющейся технологической и рыночной конъктуры («Кока-Кола Ботлерс Джорджия»).


Краткосрочные займы кредитных учреждений


На некоторых предприятиях финансирование инноваций осуществляется за счет краткосрочных кредитов. Этот вид финансирования вполне приемлем в таких случаях, когда предприятие имеет сжатый технологический цикл, как хлебобулочное, пиво-безалкогольное, молочное производство и др.(АО «Нуга», АО «Спагетти» и др).; для маркетинговых исследований и для финансирования инновационных процессов, которые дают отдачу достаточно быстро.


«Вот мы провели исследование, прощупали рынок и уже есть результат» (МПЗ АО «Колбаса»).


Финансирование путем привлечения зарубежных инвесторов и создание совместных фирм дает возможность предприятию равномерно и по плану развиваться за счет финансов и обортных средств в партнера (АО «Казбеги-Кастел», АО «Селла-Айсберг»).


Финансирование с применением таких процедур, как лизинг, факторинг и холдинг.
В некоторых предприятиях применяются такие современные методы организации производства и финансирования, как лизинг, факторинг и холдинг (ЗАО «Колбаса», АООО «Молоко).


«В 1999 году был образован холдинг с единой управленческой структурой и маркетинговой политикой» (АО «Маргарин»).


Совмещение разных источников финансирования


На предприятиях часто используется совмещение разных источников финансирования – «собственные средства предприятий, а также средства американо-белорусской импортно-экспортной компании» (ВВЗ ГП «Корсар»).


«44% собственные средства и 56% - средства областного бюджета» (ЗАО «Иваптица»).


«Из прибыли предприятия, а также банка-собственника» (ОАО «Маргарин»).


«Постоянно не хватает собственных оборотных средств. Нам их пополняет вышестоящая организация» (АМИС), которая владеет контрольным пакетом акций… Кроме этого мы используем такие процедуры, как лизинг и факторинг"»(ЗАО «Колбаса, АО «Молоко» Грузия).


«Собственные средства, банковские кредиты» (АО «Спагетти», АО «Нуга»).


Для более подробного анализа и оценки влияния источников и путей финансирования на инновационный процесс необходимо изучение основных показателей предприятия  в динамике:

· по результатам финансово-хозяйственной деятельности (объем товарооборота, прибыль, рентабельность, уровень издержек обращения, фондоотдача и др.);

· по эффективности использования финансовых ресурсов (собственных, привлеченных).

На основании сопоставления данных о финансовом положении предприятий можно определить его место среди аналогичных производств пост-советской промышленности и мирового рынка.

К сожалению, получение такого рода информации на предприятиях не представляется возможным.
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